Bildungsplanbezug „Erstellen eines Werbejingles“

[image: image1.png]B Adobe Acrobat Professional - [BP_WRS_Anhoerungsfassung, pdf]
. Datei Bearboiten Anceige Dokument Werkzeuge Erweitert Fenster Filfe T

Romen & B = oncten @ £t () Schen | T 0 erstoln « ) Unmprtenurionmetern « (£ Soitzen +  Unorseuaben ~ | | Erwetorte Seatbotung «

)| T ot - (]| @ - ©20% - ® 03D verteen. -

2l
e Fachwissen ¢ Verkauf und Marketing o Multimedia 1
¢ Erkenntnisgewinnung o Konsum und Finanzen ¢ Verwaltung und
o Kommunikation e Unternehmen und Verkauf
e Bewertung Arbeit o Betrieb/
al Realbegegnungen
|

Thema Verkauf und Marketing

Die Schulerinnen und Schler fuhren wesentliche Schritte des Verkaufsprozesses durch. Am Beispiel
der Werbung lernen sie den kreativen Umgang mit multimedialen Gestaltungsmitteln.

Thema Konsum und Finanzen

Die Schulerinnen und Schiler erforschen Verbraucherverhalten und dokumentieren ihre Arbeits-
ergebnisse mit geeigneter Software. Sie vergleichen Angebote und wenden wesentliche Elemente der
Finanzplanung an.
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Thema Unternehmen und Arbeit
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Klasse 9

VERKAUF UND MARKETING
Die Schilerinnen und Schiler kénnen

" Befragungen zu Kundenwilnschen durchfihren und auswerten;

" eigene Verkaufsideen entwickeln und prasentieren;

" mogliche Zielgruppen flr eine eigene Verkaufsidee untersuchen und bestimmen;
" einen Verkaufspreis fur ihre Verkaufsidee bestimmen;

" verschiedene Werbemittel nach ausgewahlten Kriterien vergleichen;

" ein Werbemittel zur Verkaufsidee gestalten;

" sich angemessen und situationsgerecht gegenuber Kunden verhalten;

" Verkaufsgesprache fuhren;

" rechtliche Rahmenbedingungen beim Verkauf von Produkten beachten.
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- eln VVerbemltteI zur Verkaﬂt&dee gestalten;

sich angemessen und situationsgerecht gegentiber Kunden verhalten;
Verkaufsgesprache flhren;

rechtliche Rahmenbedingungen beim Verkauf von Produkten beachten.

Inhalte

Arbeitsfeld Multimedia

Grafikelemente, Diagramme
Digitale Ton- und Bildmedien
Recherchieren

Arbeitsfeld Verwaltung und Verkauf

Preisgestaltung

Werbemedien

Simulation von Verkaufssituationen

Kommunikationstraining (zum Beispiel Gesprdch mit Kunden, Benimmregeln)

Arbeitsfeld Betrieb/Realbegegnung
Gesprdche mit Unternehmern (zum Beispiel Handwerker, Ladenbesitzer)
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